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Gestión del comercio exterior. Nociones básicas 

 

Quien asista al curso adquirirá herramientas para operar en comercio exterior 

focalizando en importaciones, conocerá los principales documentos de comercio 

exterior y los necesarios para el pago de importaciones, adquirirá conocimientos 

en lo que se refiere a pagos internacionales y principales requisitos con respecto 

a la documentación para girar al exterior y además resolverá casos prácticos 

para poder aplicar lo aprendido en el curso. 

 

O B J E T I V O S  D E  L A  C A P A C I T A C I Ó N  

 Proveer nociones básicas para quien desee iniciar operaciones de comercio exterior focalizando en 

las importaciones 

 Adquirir familiaridad con los documentos de comercio exterior 

 Aprender a transferir al exterior por pago de importaciones: requisitos, plazos 

 

C O N T E N I D O  P R E L I M I N A R  

 Documentos del comercio internacional: 

o Documentos comerciales: contrato de compraventa internacional, factura comercial, 

factura proforma, packing list 

o Documentos de transporte: carta de porte, conocimiento de embarque B/L (Bill of 

Lading), conocimiento aéreo (guía aérea) AWB (Air Waybill), manifiesto de carga, aviso 

de embarque, aviso de llegada, declaración de mercancías peligrosas. 

o Documentos aduaneros: licencias de importación (SIMI/DAPE), despacho (tributos) 

 Incoterms 2010 

 Transporte:  

o Características de los medios de transporte de mercaderías (marítimo, aéreo, terrestre, 

Courier). Clasificación de las cargas, tipos de contenedores y medidas, pallets, gastos en 

terminal portuaria, freight forwarders: pedido de cotizaciones de fletes (aéreos, 

marítimos, terrestres, couriers). Análisis comparativo 

 Medios de Pago: Transferencias/Ordenes de pago: 

o Requisitos/Plazos según términos de pago negociados (Payment terms): 100% 

deferred/100% in advance/30% deposit and balance before shipment. Partial 

payments allowed/30% deposit and balance after shipment. Delivery date/Payment 

due date. Gestión del pago: Formulario online para el pago: Anticipado/ A la Vista sin 

registro aduanero/ Diferido. Razón social/Address/Bank account/bank 

address/SWIFT/NIF 
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P E R F I L  D E L  A S I S T E N T E  

El curso está destinado a estudiantes, jóvenes profesionales y emprendedores que deseen obtener un 

conocimiento básico para iniciarse en el comercio exterior. También es una propuesta interesante 

para alumnos que proyecten trabajar en equipos de Comex, importadores que operen en pymes y 

público en general. 

D I S E R T A N T E  

 

Mtr. JULIETA CATANI 

MASTER EN DERECHO Y FINANZAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL. 

Universidad de Milán, Italia. 

LICENCIATURA EN ECONOMÍA. Universidad Nacional del Sur. Bahía Blanca, 

Argentina. 

Antecedentes profesionales:  

ATRIM Argentina S.A. - Comex-Importaciones-Cash Flow. Coordinación de  

embarques de importación desde China 

Auto Náutica Sur S.R.L. - Responsable de Planificación Comercial  

Value Partners Management Consulting - Controller Responsable AFC sede 

Argentina: Administración, Finanzas y Control de Gestión 

Telecom Personal S.A. - Analista de Budget 

Vanzetti América S.R.L. - Colaboración en diversas áreas: Administración, 

finanzas y comercio exterior 

Istituto Nazionale Per Il Commercio Estero - Asistencia a la 

internacionalización de la empresa italiana para exportar e invertir en el 

exterior 

Publicaciones: 

Trabajo de Investigación “Exportaciones agrícolas argentinas al Sudeste de 

Asia”. Presentación en las “III Jornadas de Difusión de Investigaciones” del 

Instituto de Economía del Dpto. de Economía de la UNIVERSIDAD NACIONAL 

DEL SUR (Septiembre, 2000) y en la ACADEMIA NACIONAL DE CIENCIAS 

ECONÓMICAS de la ciudad de Buenos Aires (Octubre, 2000). 

Documento de Trabajo nro. 4 de la UNIVERSIDAD NACIONAL DEL SUR: 

“Barreras Comerciales a las exportaciones argentinas al Sudeste asiático”. 

(Mayo, 2002). 

O T R O S  D A T O S   

Duración: 7 horas. 

Fecha: 13 y 14 de mayo de 2016. 

Hora: Viernes de 19 a 22.30 hs. Sábado de 9 a 12.30 hs. 

Lugar: Montevideo 340 – Centro de Extensión Universitaria UTN FRBB 

Incluye: material impreso, coffee break y certificado de asistencia/aprobación según corresponda. 
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Formas de pago: tarjeta de débito, crédito (en hasta 24 cuotas con interés), depósito o transferencia 

bancaria. 

Modalidad de inscripción: abonando inscripción reserva cupo, personalmente en Montevideo 340 de 

08.00 a 20.30 hs., o vía correo electrónico. 

Fecha de cierre de inscripciones: 6 de mayo de 2016. 

Descuentos especiales a empresas por cantidad de asistentes. 

 

CONSULTAS E INSCRIPCIONES 

extension@frbb.utn.edu.ar   o  capacitacion@frbb.utn.edu.ar  

0291- 4523099 / 4557109 

Montevideo 340 

Bahía Blanca-Bs. As.-Argentina 

Mayor información en www.frbb.utn.edu.ar  

o en www.ceut.frbb.utn.edu.ar  
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